
Dantex

            
     

       Английский бренд Dantex - производитель климатического оборудования современного поколения. На российском рынке климатической техники Dantex появился относительно недавно, в 2005 году.

    
       

   Товары под маркой Dantex позиционируются как высокотехнологичные продукты с
оптимальным соотношением цена / качество. Диапазон продукции Dantex широк и
включает в себя, как простое бытовые климатические системы, так и сложное
полупромышленное и промышленное оборудование для систем кондиционирования,
вентиляции и отопления.

  

   В конструкциях нашего оборудования воплощены опережающие инженерные
разработки.  В основе этих разработок - материалы и технологии завтрашнего дня.
Техника Dantex спроектирована так, чтобы идеально соответствовать и потребностям, и
желаниям потребителей.

  

   При проектировании нового оборудования Dantex устанавливает высокий приоритет
качества и ставит задачу выпустить продукт, который будет выгодным приобретением,
как для розничного покупателя так и для бизнес структур, выбирающих сложное климат
ическое оборудование с учетом качества и цены.

  

   Дистрибьюция климатического оборудования Dantex в России набирает обороты, а
бренд является едва ли не одним из самых динамично развивающихся на российском
рынке.

  
   

    Полезные ссылки с нашего сайта:

   

    - Цены на монтажные работы
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    - Основные виды монтажей  (схемы с понятными комментариями) 

   

    - Посмотреть какие бывают монтажи можно на странице с фотографиями наших
монтажей

   

    

   

    - История развития нашей компании  

   

    - Авторские статьи про кондиционеры написанные понятным языком  

   

    - Раздел &quot;Акции&quot;  который поможет Вам сэкономить!
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