
Vertex

            
     

       Vertex занимается изготовлением бытовой и полупромышленной климатической техники с 1993 года . Всё время своего существования компания Vertex увеличивала производственные мощности, расширяла спектр предлагаемых продуктов, внедряла передовые технологии, совершенствовала системы контроля качества и улучшала эксплуатационные характеристики выпускаемой климатической техники.

    
       

   За счёт этого к текущему моменту бренд Vertex укрепился в одном ряду с мировыми
производителями кондиционеров, фанкойлов, тепловых завес и прочего специального
оборудования. Сегодня продукция компании ассоциируется с передовыми технологиями
и высочайшим качеством.

  

   Бренд выходит на мировую арену и оправдывает своё название, которое
переводится как «вершина».

  

   Миссия и цели

  

   В качестве своих основных целей специалисты Vertex выбрали несколько правил,
которые постоянно актуальны.

     
    -      

     Техника Vertex должна всегда отвечать потребностям покупателя.

      
    -      

     Vertex стремится постоянно повышать качество продукции.

      
    -      

     Специалисты компании применяют инновационные технологии.

      
    -      
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     Объёмы производства увеличиваются вслед за растущим спросом.

      
    -      

     Бренд Vertex стремится стать одним из самых узнаваемых на рынке.

     

  

   Миссией компании Vertex является создание качественной, долговечной и
удобной климатической техники для людей.  Придерживаясь миссии, Vertex
приближается к тактическим целям, которые меняются с течением времени, постоянно
соответствуя тенденциям и трендам. Только стратегическая ориентация на качество и
на удобство потребителя остаётся неизменной.

  

   Таким образом, компания Vertex непрерывно развивается и это оценивают миллионы
владельцев техники данного бренда.

  

   Современные достижения

     
    -      

     Компания Vertex – это 3 крупных высокотехнологичных и автоматизированных
завода на территории Китая.

      
    -      

     Ассортимент продукции достигает 100 единиц бытовой и полупромышленной
климатической техники.

      
    -      

     На заводах внедрён контроль качества, соответствующий лучшим европейским и
американским стандартам.

      
    -      
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     Средний срок работы техники Vertex – 15 лет без единого серьёзного ремонта.

      
    -      

     Процент отказа техники равняется всего 0,12%, что соответствует одному
неисправному устройству из 812!

      
    -      

     На всю технику Vertex распространяются 3-хлетние гарантии производителя.

      
    -      

     В течение всего срока службы техники компания Vertex бесплатно поставляет
комплектующие, если они выходят из строя.

     

  

   Vertex в России

  

   Бренд Vertex был представлен в России уже в 1993 году, но тогда поставки
климатехники в страну не превышали 20 единиц.

  

   С 2009 года бытовые и полупромышленные кондиционеры, фанкойлы, тепловые
завесы и прочие устройства Vertex начали продаваться в России официальным
представительством производителя. Качественная климатическая техника сразу
завоевала нишу на конкурентном рынке, став одной из самых популярных в сегменте
климатехники среднего и премиум-класса.

  

   Объём поставок техники Vertex постоянно увеличивался. В 2011 году было закуплено
и продано в России более
100 000 единиц те
хники
.
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   Стабильный спрос на высококачественные устройства Vertex сформировался и
продолжает расти.

  
   

    Полезные ссылки с нашего сайта:

   

    - Цены на монтажные работы

   

    - Основные виды монтажей  (схемы с понятными комментариями) 

   

    - Посмотреть какие бывают монтажи можно на странице с фотографиями наших
монтажей

   

    

   

    - История развития нашей компании  

   

    - Авторские статьи про кондиционеры написанные понятным языком  

   

    - Раздел &quot;Акции&quot;  который поможет Вам сэкономить!
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