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В 1982 году Таро Такахаши основал в Осаке новую компанию Kitano , которая на данный момент является, по японским меркам молодой, но крупной компанией по разработке и производству климатического оборудования.

    
       

   Энергичный инженер Таро Такахаши более 10 лет работал на крупном заводе по
производству холодильной техники в родной Осаке, где все это время он вынашивал
мечту о создании собственного предприятия. Таро Такахаши мечтал воплотить в
кондиционере идеи новаторства, независимости, качества и экономии, так присущие
жителям Осаки.

  

   Эти идеи легли в основу философии бренда Kitano: «Неоспоримое японское
качество климатической техники по экономически выгодной потребителю цене».

  

   С самого начала он сосредоточил компанию на производстве исключительно систем
кондиционирования. За счет узконаправленной специализации и за довольно короткий
срок существования компании удалось достичь ощутимых результатов. Из небольшой и
малоизвестной, компания превратилась в бренд с мировым именем.

  

   Компания Kitanoориентируется, в первую очередь, на международный рынок .
Для удовлетворения потребностей внутреннего рынка имеет небольшие
производственные мощности в Осаке. Оборудование экспортного образца бренда Kitano
собирается на заводах ведущих производителей в Юго-восточной Азии, где
традиционно сильно японское влияние. Выбранные заводы оснащены современным
оборудованием и входят в пятерку лучших предприятий отрасли.

  

   При производстве климатического оборудования Kitano используются только
высококачественные комплектующие, соблюдаются все технологии производства
холодильной техники. Все оборудование проходит строгий операционный и выходной
контроль, позволяя гарантировать надежность работы кондиционеров.

  

   В составе компании функционирует свой научно-исследовательский центр.
Компания тесно сотрудничает с другими японскими, немецкими и китайскими
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компаниями, что помогало и помогает ей разрабатывать новые виды перспективного
оборудования.

  

   Ассортимент производимого оборудования включает в себя бытовые кондиционеры,
полупромышленные кондиционеры, мультизональный системы, кондиционеры
специальных назначений, а также профессиональную серию оборудования.
Особенностью оборудования Kitano является гармоничное сочетание передовых
технологий индустрии климата, классического дизайна и доступной цены.

  

   Потребителю предлагаются современные системы кондиционирования с широкими
техническими возможностями, высокими показателями энергоэффективности,
экологически безопасные, с долгим сроком службы и 3-х летней гарантией.

  

   На сегодняшний день оборудование Kitano экспортируется на рынки Черногории,
Финляндии, Болгарии, Польши, Эстонии, Украины, Казахстана, Таджикистана, Абхазии,
Армении, Грузии, Беларуси, ЮАР, Туниса, Алжира, Египта и России.

  

   Во многом успех и развитие японской компании определил её лидер - Таро Такахаши.
Но экономическое чудо Kitano основано на национальных традициях, профессиональной
команде и персональной ответственности, поддержке собственных научных
исследований, выверенной маркетинговой политике по внедрению в мировое
экономическое пространство.

  

   Несомненно, успех бренда Kitano определил город Осака - колыбель кондиционерной
техники, где знаний о климатической технике и технологий ее производства накоплено
больше, чем где-либо в мире.

  

   На территории России бренд компании Kitano распространяется уже 4-й год, и за
все время не получил ни одного негативного отзыва, а также заработал репутацию
перспективного бренда для покупателей и инвесторов.
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    Полезные ссылки с нашего сайта:

   

    - Цены на монтажные работы

   

    - Основные виды монтажей  (схемы с понятными комментариями) 

   

    - Посмотреть какие бывают монтажи можно на странице с фотографиями наших
монтажей

   

    

   

    - История развития нашей компании  

   

    - Авторские статьи про кондиционеры написанные понятным языком  

   

    - Раздел &quot;Акции&quot;  который поможет Вам сэкономить!
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